12月度月報　山本けんたろう
2018年1月5日
〇１２月実績
情報発信　BEC2期　1本　115,000円　
メルマガ読書数　+２　98名
　ブログ記事　　　ゼロ

物販
　アマゾン輸入　利益31万
　アマゾン輸出　利益79万
　イーベイ輸出　利益0
　ヤフショ輸入　利益0

〇１２月振り返り
・情報発信で初めてアフィリエイトで商品が売れた！とても嬉しかった。メルマガ配信が飛び飛びになっていたことは否めないが、それでも配信を楽しみにしてくれている方がいるということが実感できた。これは継続しなければ
・物販では、アマゾン輸出が順調。月利100万にはとどかなかったものの、無在庫販売だけでも十分に利益を出すことができた。
・コミュニティー運営サポートでは、2名を担当。どちらも成果がでてきたが、どちらも利益率が低く今後どのように進めていけばいいかをサポートしなければいけないがいかんせんサポート期間の時間が足りない。このあたりについてを指導するのは限界があるのでコミュニティー運営陣にお任せしようかと思う。できることなら自分でもコミュニティー運営をしてみたい。

〇2017年振り返り
・情報発信
初めてメルマガや情報発信を始めたが、続けることが目的になっていてセールスするということには特に取り組んでこなかった。続けるということについては最初の4か月ぐらいは何とか続けることができた。
無料オファーについては何件かとることができたが、セールスについてはBECの思考を学んだことが役に立ち、何とか1本取ることができた。
リスト自体は100足らずなので今後は月に10件増やすことを目標にリスト集めとコンテンツ強化に力を入れていきたい。


・物販
アマゾン輸入については順調。アマゾン輸出も再開して順調に推移、いろいろノウハウが溜まってきたのでこの辺りをサポートしたりコンサルしたりしていきたい。
イーベイ輸出についてはなかなかエネルギーが割けず、中途半端になっているが引き続き一条さんに教わりながら進めていく。ヤフショについては未着手。

・コミュニティーサポート
総勢20人近く担当させて頂き、つまづきやすい点がよくわかってきてよい経験をさせて頂いた。今後も離脱者が出ないようにできる限りのサポートを続けていく。

〇2018年の方向性
1 輸出強化　年間利益1000万円の達成（月利80万円の安定化、他販路化、外注化）
2 情報発信　年収300万円達成　メルマガアフィリ
3 輸入サポートの強化（離脱者を減らす）
4 コミュニティー運営チャレンジ
5 会計の簡素化

〇1-3月の取り組み
1 輸出
　イーベイ外注化（リサーチ、出品、顧客対応、買付、発送まで完了）1/31
　展示会からの卸仕入れ
　アマゾンアカウント運用代行によるノウハウ蓄積　2/28
2 情報
　メルマガ継続
　ブログ外注化　再チャレンジ　30記事
　リスト10件増
3 輸入　
　　　サポートコンサルの継続、強化と今後の方向性の確認
　　　取り寄せ機能テコ入れ
　　　ヤフショアカウント作成　1/31
4 会計
　　　確定申告1/25
　　　消費税還付手続き　1/15
　　　その後委託へ
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